SECTOR SANITARIO

Queralto preve
crecer un 10%

en 2006, hasta
11,5 millones

El grupo andaluz lanzara dentro de dos meses
un carro multifuncional en el que ha invertido
195.000 euros y espera que tire de la facturacion

ELI GARCIA VILLALON

m sevita. El grupo andaluz Queral-
td, especializado en el suministro
de equipamiento hospitalario y
quirurgico, asi como en la aten-
cién personal en 6ptica y ortope-
dia, retom¢ el afio pasado su sen-
da de crecimiento, tras un ejerci-
cio, 2004, en el que sus cifras se
quedaron estancadas fundamen-
talmente por problemas familia-
res. Asi, en 2005, Queraltd volvid a
tomar oxigeno y facturé 10,5 mi-
llones de euros, un 8,6 por ciento
mas que el afo anterior, racha que
espera continuar en 2006 con un
alzadeentre el 8yel 12 por ciento.
La compafifa, de capital neta-
mente andaluz ylider enlazonasur
de Espaiia, apoyara este desarrollo
en tres pilares fundamentales: la
comercializacién de un nuevo carro
multifuncional, fruto de un impor-
tante esfuerzo en I+D, la introduc-
cién de parafarmacias en sus tien-
dasy el avance de su division socio-
sanitaria, sobre todo, del montaje
de residencias para mayores.
Mobiclinic, filial del grupo espe-
cializada en la fabricacién de mo-
biliario clinicoy equipamiento hos-
pitalario, sera la encargada de sa-
car a la venta dentro de dos meses
su Medtrolley, un carro hospitala-
rio multifuncional que ha requeri-
do una inyeccién de 195.000 euros
y que se convertird en uno de los
motores de expansion de la empre-
sa. “Esperamos colocar en el mer-
cado entre 75y 100 carros antes de
que finalice el afio, con los que fac-

turaremos entre 60.000 y 80.000
euros”, adelanta Reyes Queraltd,
directora general del grupo. “En el
segmento de mobiliario clinico las
series son muy cortas, por lo que si
se cumplen estas expectativas nos
daremos por satisfechos”, asegura
José Queraltd, consejero delegado.
El nuevo producto, que tiene utili-
dades como carro de cura, de anes-
tesia, parada cardiaca o quiréfano,
también supondra un empuje para
las exportaciones, que crecerdn
dos puntos hasta representar el 19
por ciento del negocio. EEUU sera
un mercado prioritario en su co-
mercializacién.

Por su parte, la diversificacion
también serd una de las grandes
apuestas de Queraltd para este afo.
Asi, el grupo introducird parafar-
maciasen 6 delos 19 establecimien-
tos que componen su divisién de 6p-
tica y ortopedia. “Actualmente sélo
tenemos este servicio en una de
nuestras tiendas de Sevillay el obje-
tivo es ampliarlo a cinco mas, dosen
Malaga y tres en la capital hispalen-
se”, indicala directora general.

La divisién sociosanitaria —perte-
neciente a la tercera linea de nego-
cio, Queralté Rosal-, que en 2005
fuela encargada de tirar de la factu-
racion del grupo, volvera a ejercer
de arrastre en este ejercicio. El afio
pasado su volumen de negocio cre-
cié mas de un 50 por ciento y repre-
sento casi el 10 por ciento del nego-
cio del grupo —gracias a la adjudica-
ci6én del equipamiento de siete cen-
tros de mayores—, el presente prevé
alcanzar los seis millones de euros.
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» Quince ganaderias promocionaran el pura raza
espanola en la feria agroganadera de Houston

m sevitlA. Una quincena de ganaderias promocionaran el caballo de
puraraza espafiola en el rodeo que se celebrara la préxima semana en
Houston, uno de los mas importantes en EEUU. La asistencia a esta fe-
ria agroganadera sera posible en virtud de un convenio firmado ayer
entre el presidente de la Confederacién de Empresarios de Andalucia
(CEA), Santiago Herrero, y el de la Asociacion Nacional de Criadores de
Caballos de Pura Raza Espafiola, Aldolfo Sanchez de Movellan. / R. s.

EDIFICACION

Inmobiliaria
del Sur dobla
ventasy

sube un 63%
el beneficio

J. R.

mseviLLA. El beneficio neto conso-
lidado del grupo andaluz Inmo-
biliaria del Sur se situd al cierre
de 2005 enlos 15,22 millonesde
euros, con un aumento del 63,57
por ciento sobre el ejercicio ante-
rior. Enun afno en el que brill6 1a
venta de edificaciones, la cifra de
negocio de la compafiia, que co-
tiza en bolsa, casi se duplico y se
coloco en 85,84 millones.

De hecho, la aportacién pro-
cedente del drea comercial de
edificios creci6 un 121,6 por
ciento y sus ventas alcanzaron
los 75,93 millones de euros,
mientras que el negocio de alqui-
ler lo hizo un 10,7 por ciento, pa-
raquedaren 9,26 millones. Pres-
tacion de servicios y construc-
cién mejoraron también, aun-
que sus cifras son mas modestas.

Lainmobiliaria, cuya sede so-

EL DETALLE
El sensible aumento

AGRICULTURA
-+ El aceite ecoldgico
se dota de etiquetas
y envases de diseno

m Jaen. El Comité Andaluz de
Agricultura Ecolégica ha pues-
to en marcha el proyecto Ala-
moda, que pretende dotar de
valor afiadido al aceite ecologi-
co andaluz mediante etiquetas
y envases realizados por dise-
fiadores de moda. Creadores
de la talla de Elio Berhanyer,
David Delfin, Javier Larrainzar
o Antonio Pernas han sido los
encargados de vestir a los acei-
tes de una docena de empresas
andaluzas. El precio de las bo-
tellas oscilara entre los 6 y los
20 euros. La produccién de
aceite ecoldgico ya supera los
siete millones de kilos y se ven-
de en 27 paises. / AGENCIAS

MEDIO AMBIENTE
» Befesa factura
402 millones en
2005, un 12,5% mas

mmADRID. Befesa Medio Ambien-
te, cabecera de servicios me-
dioambientales de Abengoa,
aumento sus ventas 44,6 millo-
nes de euros en 2005 con res-
pecto al afio anterior, lo que su-
puso un incremento del 12,5
por ciento, pasando de 357,8 a
402,4 millones. Segtin una no-
tificacion de la compaifiia a la
CNMYV, este aumento se ha de-
bido principalmente al creci-
miento del volumen de resi-
duos tratados en todas las
areas del grupo y de la activi-
dad del area de Ingenieria Me-
dioambiental, asi como al in-
cremento en los precios de los
metales—aluminio y gas—. / EP

del numero de
entregas de
edificaciones impulso
la cifra de negocio

cial se ubica en Sevilla, comento
enuninforme remitido ayerala
Comisién Nacional del Mercado
deValores (CNMV) que el nime-
ro de promociones entregadas en
2005 fue sensiblemente superior
al del ejercicio precedente.

El grupo que preside Ricardo
Pumar Lopez explica que, entre
otras actuaciones, en 2005 fina-
lizd la construccién de dos edifi-
cios de oficinas para su alquiler e
inicié un tercero en la tecnépolis
Cartuja 93, al tiempo que, reco-
noce, acusé la depreciacion del
centro comercial El Mirador, ra-
dicado en Sevilla capital. La plan-
tilla media fue de 64 personas,
10 més que en 2004.

El superavit del sector publico
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EL sector publico estatal ha conse-
guido finalmente cerrar sus cuentas
con un superavit equivalente al 1,1
por ciento del PIB. Esla primera vez
que ocurre, aunque se trataba de al-
go que se vefa venir desde hace al-
gunos afios, especialmente desde
que a comienzos de los 90 las dife-
rentes administraciones tomaron
conciencia de que la dindmica del
endeudamiento en que se habian
adentrado no podia llevarles a otro
sitio que no fuera el descalabro fi-
nanciero. Hay que reconocer que,

tras una década de saneamientos y
compromisos de “consolidacion fis-
cal” y de la polémica iniciativa del
anterior gobierno del “presupuesto
de saldo cero”, la presentacion de
unas cuentas publicas liquidadas
con superavit es algo que se espera
desde hace algtin tiempo. En reali-
dad, lo que ha tenido que producir-
se no es mas que una situacioén en la
que coinciden unos ingresos fisca-
les superiores a los previstos y unos
gastos inferiores a lo planeado. El
resultado, un excedente de casi
10.000 millones de euros, al que
contribuye fundamentalmente la
Seguridad Social al calor de las coti-
zaciones de sus nuevos afiliados y
delareduccién del nimero de para-

dos. No sorprende demasiado, ni
tampoco perturba, que la aporta-
cién de las haciendas territoriales
haya sido negativa, sobre todo por-
que se trata de déficits muy reduci-
dos, y no debiera sorprender que el
“subsector Estado”, es decir, la ad-
ministracién central y sus organis-
mos auténomos, haya conseguido,
por fin, un ligero superavit equiva-
lente al 0,4 por ciento del PIB.

En realidad, que la administra-
cién central del Estado haya liqui-
dado sus presupuestos de los ulti-
mos afios con déficits no se entien-
de con facilidad, sobre todo, por-
que desde hace algun tiempo las
principales politicas de gasto es-
tan transferidas a las comunida-

des. De hecho, no habria que des-
cartar que, una vez culminadas las
transferencias de educacion y sa-
nidad a las regiones, entremos en
una nueva etapa de la historia ha-
cendistica espafiola en la que el
déficit fiscal de la administracién
central desaparezca del horizon-
te. La idea es indudablemente
atractiva, aunque cuando uno lo
piensa aparecen de manera inme-
diata dos tipos de amenazas. Por
un lado, que para conseguirlo ha-
bria que plantearse de una vez por
todas acabar con las duplicidades
administrativas y apostar por la
aplicacion del principio de subsi-
diariedad a las relaciones interad-
ministrativas. El problema es que

obligarfa a eliminar departamen-
tos ministeriales de contenido tan
“autondmico” como el de la Vi-
vienda, o programas politicos tan
“intrusistas” como el del Ministro
Montilla para el ahorro energéti-
co, la renovaciéon de electrodo-
mésticos o la promocion de la bici-
cleta. Por otro, que todavia hay
mucho responsable politico afec-
tado por el sindrome del gigantis-
mo del sector publico, que inter-
pretanr que un presupuesto publi-
co es tanto mejor cuanto mas abul-
tado. Para comprobarlo, basta con
estar atentos a cuantos interpreta-
réan el superavit publico como una
oportunidad para reducir la pre-
sién fiscal sobre los ciudadanos.



